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Incremento de la competitividad de la agrocadena de la mora
(Rubus spp) en la asociacion de productores de altura en la zona
de los Santos.

ANTECEDENTES

La mora es un frutal que pertenece a la familia de las Rosaceas. Su origen
se encuentra en las regiones templadas de Eurasia y América del Norte, sin
embargo, el género Rubus se ha expandido en las tierras altas de los trépicos,
generalmente entre los 1700 y 3000 m s n m.

En Costa Rica se reconocen tres variedades silvestres, y se les clasifica de
mayor a menor grado de importancia en: "Vino”, “Negrita” y Caballo”.

La Zona de los Santos es la zona que cuenta con la mayor area productora
del pais (300-500 Has aproximadamente) Ministerio de Agricultura vy
Ganaderia,1992).

La mora silvestre consiste en una planta de raiz perenne y tallos bianuales,
largos, espinosos, los cuales en algunas ocasiones alcanzan mas de cuatro
metros de longitud.

Las hojas por lo general se componen de tres foliolos de bordes dentados.
Las flores crecen en racimos, cada flor tiene numerosos estambres y gineceos. El
fruto es un agregado formado por un conjunto de drupas suculentas (multidrupas)
en cuyo interior se localiza una semilla, todas ellas agregadas a un receptaculo
carnoso (Ledn, 1987, Escoto 1994).

Caracterizaciéon del grupo meta

El grupo meta para el cual se continua desarrollando este proyecto (con
fondos CONICIT Y TEC) consiste en productores y productoras de mora afiliados
a la Asociacion de Productores de Altura de la zona de los Santos (APROAL). Se
caracterizan por poseer pequefias unidades de produccién (1 Ha — 10 Ha),
generalmente diversificadas con cultivos como la granadilla, la naranijilla, hortalizas

y otras frutillas no tradicionales. El cultivo de la mora representa una actividad



importante en su sistema de produccion. Sin embargo, el nivel de tecnificacion de
este cultivo es muy bajo, lo que impacta en los rendimientos, que se encuentran
por debajo de los estandares de otros paises.

Es importante resaltar que en todas las etapas de produccién e incluso en
la recoleccion del fruto participan los miembros de la familia indistintamente de la
edad y del sexo.

La comercializacién de la mora se lleva a cabo mayoritariamente por medio
de intermediarios y cerca del 95% se comercializa en estado fresco por lo que
existe poca participacion de los productores en la comercializacion directa y la
industrializacion de la mora.

Algunos productores logran incursionar en el mercado internacional a través
de diferentes organizaciones. En el caso del mercado nacional se logra por medio
de las ferias del agricultor.

Tanto a nivel de asociacion como de productor independiente existe una
carencia de conocimientos, habilidades y destrezas empresariales, lo que limita
una efectiva insercién en la actividad comercial, particularmente, en este momento
en donde la competitividad internacional genera fuertes presiones a este grupo.

El siguiente cuadro muestra las diferentes localidades, nuamero de

asociados y distribucién por sexo de los afiliados de APROAL.

Cuadro 1 Caracterizacion general de los asociados de APROAL

Localidad N. de Distribucion por sexo Rango de
asociados edad
Hombres Mujeres

La Cima 30 19 11

Providencia 26 22 4

La Luchita 25 24 1 15-65
Macho Gaff 1 1

Rio Blanco 1 1

Copey 2 2

Total 85 69 16




DEFINICION DEL PROBLEMA Y JUSTIFICACION

La mora es una frutilla que se vende a escala nacional durante todo el afo,
pero presenta diferencias en cuanto a oferta y calidad dependiendo de la época.
Existe un mercado interno importante (Florida Bebidas, Ferias del Agricultor,
agroindustrias medianas y pequefias) cuyas demandas no son totalmente
satisfechas.

A los Estados Unidos de Norteamérica y Alemania, se exporta
principalmente durante los meses de octubre a marzo, aumentado las cantidades
exportadas durante los ultimos afios hasta alcanzar aproximadamente las 40
toneladas métricas anuales. Este volumen representa solo entre el 10 y 20% de la
produccion del pais, ya que la gran mayoria del producto es rechazado por falta de
calidad del fruto.

Los productores de mora obtienen bajos ingresos netos anuales,
aproximadamente 70.000 colones por hectarea, como consecuencia de los bajos
rendimientos obtenidos (1.5 tm/ha), atribuible al tipo de tecnologia utilizado en las
parcelas. Aunado a esto, el proceso de comercializacion, se realiza
principalmente via intermediarios, lo cual limita los margenes de ganancia de los
productores. Por otra parte, el escaso procesamiento del fruto fresco (alrededor
del 5 %) representa poco valor agregado, siendo necesario crear opciones de
industrializacion, con lo que a su vez se ofrecerian alternativas de participacion a
una mayor cantidad de mujeres.

La apertura comercial y las nuevas politicas y reglamentaciones
relacionadas con la inocuidad para la exportacion, obliga a nuestro pais a mejorar
las tecnologias en todas las fases de la cadena, con el fin de incrementar el
rendimiento y la calidad.

Las practicas de cultivo utilizadas actualmente por los productores de mora,
son poco contaminantes del ambiente, pero es necesario mejorar algunas de
estas, entre ellas seleccion de variedades, densidades de siembra, fertilizacion del

cultivo, manejo de la poda, control del viento y combate de plagas, con el fin de



aumentar el rendimiento. Para ello, se requiere generar y validar tecnologias
limpias que favorezcan las condiciones productivas del cultivo.

A nivel de las unidades de produccién, las cuales generalmente son
diversificadas, la actividad de mora contribuye al ingreso ocupando gran cantidad
de mano de obra familiar sin devengar salario. Reconociendo que estos son
costos que deben ser cubiertos por la actividad, por lo que se requiere mejorar los

margenes de ganancia obtenidos.

La Asociacion de Productores de Altura de la Zona de Los Santos
(APROAL) lleva a cabo sus actividades a través de comisiones y de la Junta
Directiva, sin obtener remuneracion por este trabajo. Como consecuencia, las
actividades administrativas, de gestién y organizacion de la asociacion estan
limitadas, por lo tanto es necesario mejorar los recursos administrativos y la

capacidad de gestion y organizacion de esta asociacion.

La participacion de la mujer en la agrocadena de la mora esta limitada a su
incorporacion en la fase de recoleccion del fruto y en la elaboracién de jaleas a
nivel casero. La escasa integracion de la mujer, también tiene relacién con la poca
participacion de los productores, en general, en la comercializacion y la
agroindustria. A medida que el sector sea capaz de aumentar su capacidad de
gestién, tecnificacién del cultivo en campo y se estimule el desarrollo de nuevos
productos, se favorecera la integracion de la mujer en la toma de decisiones.

Las mujeres estan incorporadas en las diferentes comisiones de trabajo y
desarrollan labores administrativas dentro de la asociacion. Es necesario un mayor
aporte de las mujeres en las unidades productivas, por medio de su incorporacién
en las actividades agricolas, de industrializacion, en la distribucion del ingreso,

toma de decisiones, actividades de gestion.

Considerando la problemética planteada y aprovechando la experiencia
obtenida en el proyecto “Generacion de innovaciones tecnolégicas en la

produccion, mercadeo e industrializacion del cultivo de la mora en la zona de Los



Santos, El Guarco y Pérez Zeledon” desarrollado de abril 2002 a abril 2004, se
planted esta propuesta, con el fin de dar respuestas a las necesidades antes
mencionadas, lo cual aumentaria la capacidad competitiva de este sector ante las

nuevas tendencias de mercado.

OBJETIVO GENERAL

Desarrollar la capacidad agro empresarial de los productores y productoras de
mora (Rubus spp), a través del manejo eficiente de la agrocadena, incorporando
tecnologias de produccién y procesamiento de bajo impacto ambiental, con el fin
de mejorar su calidad de vida”.

A continuacidon se presenta un cuadro resumen de los objetivos especificos por

componente, las acciones ejecutadas para su cumplimiento y los productos

logrados.
Objetivos, acciones y productos
Componente No. 1- Produccién y transferencia de un sistema de
produccion de mora en invernadero y campo

Objetivo especifico Acciones Productos logrados

1. Establecer y transferir un|1.1.1 Entrenar a los|1.1.1 Productores y
plan de  produccién y productores y productoras
manejo en invernadero de productoras en el capacitados (10%)
vitroplantas de  mora, manejo basico de la|1.1.2 Plantas de alta calidad
variedad vino, y evaluar mora en ambientes para su traslado a
en campo estos protegidos. campo (100%).
materiales, en tres|1.1.2 Aclimatacién y manejo|1.1.3 Tres parcelas
localidades, incorporando de vitroplantas de establecidas en
activamente a las mujeres mora en invernadero. campo, una por
y utilizando técnicas de|1.1.3 Traslado y siembra de localidad, manejadas
bajo impacto ambiental. plantas en campo. con técnicas de bajo
1.1.4 Seguimiento y manejo impacto ambiental
de plantas en campo, (100%).
empleando 1.1.4 Protocolo de manejo
tecnologias de bajo para la produccion de
impacto ambiental. plantas de mora en
1.1.5 Dia de campo para invernadero y campo
transferir tecnologias con tecnologias de
de produccién bajo impacto
ambiental (25%).
1.1.5 Tecnologia transferida
(0%).
1.1.6




Componente No. 2 Comercializacion y gestion empresarial

Consolidar una cartera de|2.1.1 Desarrollo de una|2.1.1 Cartera de clientes
clientes de acuerdo a las cartera de clientes con relaciones
proyecciones de APROAL, utilizando distintos comerciales
utilizando la estrategia de mecanismos. establecidas, segun la
comercializaciéon capacidad de
desarrollada en el produccién y
proyecto anterior. proyeccién de ventas
(0%).
Lograr la operacion | 3.1.1 Disefio de la|3.1.1 Estructura y logistica
eficiente de un sistema de estructura, funciones y en funcionamiento
comercializacién de servicios de apoyo (0%).
APROAL. para la
comercializacion  de
productos.
Lograr la implementacion|4.1.1 Disefio del sistema|4.1.1 Sistema administrativo
y operacionalizacién de un administrativo y de y de control interno en
sistema administrativo y control interno. operacion (0%).
de produccion. 4.1.2 Disefio del sistema|4.1.2 Sistema de control de
para el control de la la  produccion en
produccion. operacion (0%).
4.1.3 Entrenamiento a|4.1.3 Personal entrenado
algunos socios Yy (0%).
socias en el manejo
del sistema.
Incrementar la capacidad | Disefio de un programa de|5.1.1 Socios y socias de la
de gestion de los|capacitacion en las areas de junta  directiva y
miembros de la junta|gestién financiera, comercial y encargados y
directiva y encargados de | produccién, incorporando la encargadas de area
areas funcionales. participacion equitativa de la con mayor
mujer. conocimiento y
habilidades en gestién
empresarial (0%).
Desarrollar un Plan de|6.1.1 Desarrollo del Plan de |{6.1.1 Documento de Plan

Negocios que a futuro
permita la consolidacion
de una agro industria en la
zona, con un enfoque de
bajo impacto ambiental.

Negocios para el
procesamiento de
productos de la zona,

en terrenos de
APROAL,
incorporando
directamente a las
mujeres en la
industrializacion y
salvaguardando el uso
de los recursos
naturales y el manejo
de los desechos

solidos.

de Negocios para que
APROAL gestione los
recursos e inicie la
implementacion (0%).




Componente No. 3 Industria: Escalamiento y aseguramiento de la calidad

7 Lograr el aseguramiento|8.1.1 Disefio de un plan de|8.1.1 Plan de

de la calidad de los aseguramiento de la aseguramiento de la

productos a industrializar. calidad de los calidad en ejecucion
productos. (0%).

Problemas que se presentaron y no permitieron el cumplimiento del 100% de
los objetivos

Esta propuesta de investigacion se confeccion6 y se presentd a
FUNDECOOPERACION con el fin de dar continuidad a los trabajos que se han
realizado con la asociacion APROAL.

Después de un largo y engorroso proceso de evaluacion por la Junta Directiva de
FUNDECOOPERACION se nos notific6 que habia sido preseleccionado, sin
embargo al final del proceso decidieron no aprobarla.

Esta situaciéon preocupd enormemente al grupo de investigadores, ya que el
trabajo con los agricultores se ha venido ejecutando, pensando siempre que el
proyecto seria aprobado.

Sin embargo al tener el proyecto aprobado por la institucion, con una asignacion
basica de recursos y carga académica, se llevaron a cabo algunas de las
actividades establecidas en los diferentes componentes. Ademas se rescat6 parte
de la propuesta, se reestructurd0 considerando Unicamente el componente de
manejo del material en campo y se presentd al CONICIT, con el fin de lograr algin
financiamiento para continuar con la ejecucion del trabajo. EIl CONICT aprobd la
propuesta por un periodo de dos afios.

A continuacién se realiza una descripcion detallada del trabajo ejecutado en cada
uno de los componentes .

Componente No. 1- Produccion y transferencia de un sistema de
produccion de mora en invernadero y campo

MSc Dora Flores
1- Material genético MSc Vilma Jiménez

El material genético que se evalué fueron plantas de la variedad Vino
(Espina Roja y sin Espinas), propagadas in vitroy por el sistema de acodo.

- Se micropropag6 el material que se requeria para el establecimiento de
las parcelas en campo. Ademas se dejo una reserva de material in vitro



con el fin de continuar con el entrenamiento de los productores en el
manejo de vitro plantas en invernadero

- Una vez enraizadas las vitro plantas, fueron trasladadas al invernadero para
aclimatarlas

- Posteriormente las plantas aclimatadas fueron trasladadas al invernadero
de la asociacion de los productores de APROAL, para continuar su
desarrollo y lograr el tamafio Optimo de plantas para ser trasladadas al
campo

2- Ubicacién de las parcelas

Para llevar a cabo el establecimiento de las tres parcelas, se contacté un
productor por cada localidad, La Luchita, la Cima y Providencia.

-Se realizo la limpieza y el marcado de cada terreno en donde se ubicaron las
parcelas en campo (se adjuntan disefios).

3- Manejo del experimento:

En cada una de las localidades se procedi6 a ubicar un ensayo con la finalidad de
evaluar el efecto del genotipo y el sistema de propagacion. La densidad de
siembra que se utilizé fue de 5 m entre plantas y 5 m entre hileras. Previo a la
siembra se realiz6 un analisis quimico del suelo (se adjuntan analisis). En la
fertilizacion se utiliz6 compost (5kg/planta), el cual, de ser necesario enriquecera
con los elementos que no se encuentren presentes en el suelo, procurando
siempre emplear productos organicos.

4- Toma de datos

Se realiz6 la primera toma de datos. Las
variables a evaluar fueron:

namero de ejes por planta y longitud de la
planta.

Toma de datos en la
Luchita




En el Cuadro 1, se detallan los tratamientos a evaluar.

Cuadro 1. Arreglo de los tratamientos considerando dos localidades

Localidad Material Sistema de |Tratamientos | Numero de
genético propagacion plantas
Vitroplantas T1 16
Espina Roja | Ac6dos T, 16
1 La Cima
Vitroplantas T3 16
Sin Espinas | Acédos Ty 16
Total 2 2 4 64
Plantas necesarias para el borde 10*
Total plantas/ 74
Localidad
Vitroplantas T, 16
Espina Roja |Acd6dos T, 16
2 La Luchita
Vitroplantas T3 16
Sin Espinas | Acédos Ta 16
Total 2 2 4 64
Plantas necesarias para el borde 35*
Total planta/ 99
Localidad
Vitroplantas T1 16
Espina Roja | Ac6dos T, 16
3-Providencia
Vitroplantas T3 16
Sin Espinas | Acédos Ty 16
Total 2 2 4 64
Plantas necesarias para el borde 24*
Total planta/ 88
Localidad

*El nimero de plantas empleadas en los bordes hace referencia a las plantas que
se sembraron, ya que en algunos de los casos se aprovechd el material que

estaba en campo.
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Componente No. 2 Comercializacion y gestion empresarial
MSc Sonia Barboza

-Se realizaron seis reuniones de asesoria, seguimiento y planeacion para mejorar
la organizacion, ordenar las operaciones, decidir sobre las gestiones a realizar
ante las oficinas de gobierno, establecer planes y presupuestos de ventas,
produccion, flujo de caja y sistemas de control interno. Como parte de este
proceso se acompafd a los miembros de la Asociacion ante las oficinas de
gobierno como el Ministerio de Salud y la Municipalidad de Cartago, con el fin de
iniciar el proceso de solicitud de permisos de funcionamiento para la eventual
planta procesadora.

Es importante recordar que la infraestructura y la compra de los equipos de
procesamiento era responsabilidad de APROAL, el resto de los fondos para la
ejecucion del proyecto provendrian de FUNDECOOPERACION. Los asociados en
forma individual iniciaron la compra de equipos y remodelacion de un local para el
inicio de la planta procesadora, sin embargo, esto lo hicieron al margen de la
asociacion APROAL. Esta situacion requirié clarificar los aportes que realizaba
cada uno de los productores, y se les aclaro el alcance de la ley de Asociaciones,
para lo cual se llevé a cabo la blusqueda de toda la informacién legal requerida,
con el fin de que las acciones se ejecutaran bajo este marco. Por esta razon se les
envid a los productores la siguiente informacion:

Considerando que:

-Los que aportaron dinero para la compra de los equipos (marmita, despulpadora,
etc.) quieren tener la propiedad de estos

-Si estas aportaciones se ponen a nombre de la Asociacion, no podrian reclamar
derechos sobre estos bienes ni ellos ni sus familiares, en caso de que se retiren
de APROAL o de que mueran, pues la ley los inhibe por tratarse de una sociedad
de personas y no de capitales.

-APROAL es la duefia de las formulaciones y de la marca y de los demas
desarrollos de productos del Proyecto “Generacion de innovaciones
tecnoldgicas .....”

-La propuesta sometida a FUNDECOOPERACION o a cualquier ente financiero en
el cual se solicitara apoyo a la agroindustria y al fortalecimiento del mercado y a la
capacidad empresarial, siempre estara dirigida a APROAL y nunca a otro tipo de
organizacion, particularmente porque el proyecto aprobado en el Instituto
Tecnoldgico de Costa Rica es para apoyar a APROAL.

Por lo anteriormente dicho se le sugiri6 a la asociacion lo siguiente:
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Que el grupo de personas que comproé los equipos se constituyera en una

sociedad andnima si ain deseaban mantener la propiedad sobre de los equipos,
pero solamente para estos efectos, con lo cual no se dedicarian a fabricar los
productos que fueron desarrollados por APROAL a titulo particular, sino como un
servicio a APROAL.

Llevar la siguiente propuesta a la Asamblea de Asociados de APROAL.:

Aprobar el inicio de la industria como actividad productiva de APROAL, con
base en un plan anual de trabajo, de manera que se conozca lo que quiere
lograrse y sirva de guia para la persona que se designe

APROAL sera responsable de la produccidon y comercializacion de los
distintos productos

Que el grupo que comprdé los equipos, ya legalmente constituido en
sociedad anonima, le alquile a APROAL los equipos por un numero
determinado de afios, previa fijacibn de un precio y forma en que se
aumentara cada afio. Ilgualmente debe acordarse un alquiler del local por la
inversion hecha por ese grupo en acondicionarlo.

Designar un responsable de la filial de la Luchita, para que se encargue de
llevar adelante la agroindustria, que debera reportar a la junta directiva de
APROAL.

Para nuevas inversiones APROAL definir4 si las puede asumir, o buscar
con organismos nhacionales e internacionales y en caso contrario podra
recurrir nuevamente al alquiler

Formalizar la incorporacion de Richard Segura a APROAL si él desea
participar en la industrializacion y comercializacion, para lo cual se requiere
gue sea asociado, excepto que solamente sea contratado como trabajador

Definir un plan de trabajo y una forma de organizacion similar, que también
sea llevado a la Asamblea General para su aprobacion.

Para la elaboracion de estas propuestas se considera importante la

participacion de la Junta con las filiales involucradas, Providencia, la Luchita
y La Cima.
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Componente No. 3 Industria: Escalamiento y aseguramiento de

la calidad
Licda. Ana Cecilia
Segreda

- Se realizaron varias giras para asesorar a la asociaciéon en la distribuciéon
que se debia tener, con el fin de cumplir con los requerimientos minimos
establecidos por la normativa de buenas practicas de manufactura (BPM).

- Enrelacion a la infraestructura se recomendo lo siguiente:

1.

La planta agroindustrial debe disponer de las siguientes areas: area
de recibimiento de fruta, area de proceso, area de almacenamiento
de empaques, area de almacenamiento de producto terminado y
area de entrega de producto. Ademas considerar el area de los
servicios sanitarios.

Para el acabado de las paredes, se sugirid que fueran lisas y de
colores claros, preferiblemente blancas.

Los pisos debian tener cierta inclinacion y un recubrimiento para
evitar agrietamientos y la acumulacion de impurezas

Implementar el uso de cortinas sanitarias de plastico en las puertas,
con el fin de evitar la entrada de insectos

Se recomendo la importancia del uso de la gabacha, redecilla para el
pelo y botas en el area de proceso y en cualquier area de la planta
procesadora en donde eventualmente se esté en contacto con la
materia prima y/o producto terminado

En el area de servicios sanitarios, se recomendo el uso de basureros
con tapa y solicitar al usuario por medio de rétulos la eliminacion del
papel higiénico a través del basurero, con el fin de evitar la
contaminacion cruzada.

Se recomendo el uso de papel toalla, con el fin de eliminar el pafio
de tela, que es altamente contaminante.

En relacion a la parte técnica se evacuaron preguntas sobre la
temperatura de llenado, la dosificacion del benzoato de sodio y su
correspondiente homogenizacion en la mezcla completa.

Se insisti6 constantemente en la planificacion del proceso previo a la
ejecucion del producto, con el fin de obtener un buen producto
terminado y reproducible.

10. Se evacuaron consultas sobre la heterogeneidad en la viscosidad de

la pulpa y se llegd a la conclusién de que podia deberse a la no
homogeneidad en el tipo de mezcla de la fruta que realizaban, ya
que al utilizar mas cantidad de fruta de la variedad vino con respeto a
la castilla, la mezcla tiende a ser mas liquida por las caracteristicas
fisicas de la variedad vino. Por esta razén se reiter6 sobre la
importancia de una planificacion y uniformidad en las variables de
trabajo; caso contrario el consumidor recibirhd un producto distinto
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cada vez en relacion a la viscosidad. Esta situacion puede generar
problemas en la preparacién de los productos derivados a partir de
esta pulpa de mora y provocar desconfianza en el comprador.

Debido a la no aprobacion del proyecto por parte de FUNDECOOPERACION y a
gue 20 asociados decidieran aportar un capital para implementar la agroindustria y
ademas que esta se convirtiera en sociedad andnima se suspendio temporalmente
el asesoramiento.

CONCLUSIONES

Debido a que no se logré el financiamiento de FUNDECOOPERACION, lo
ejecutado se hizo con recursos del Instituto Tecnoldgico de Costa Rica.

Componente “Produccion y transferencia de un sistema de produccion de
mora en invernadero y campo”

Se continud con el trabajo en campo que se viene ejecutando en las parcelas de
agricultores.

Componente “Comercializacion y gestion empresarial”

Se realizaron multiples reuniones con los productores y se les asesord en todas
las gestiones para organizar la asociacion.

Se les dio la informacion sobre las gestiones que debian realizar ante las oficinas
de gobierno.

Se les asesor0 y se les acompafid durante el proceso para el establecimiento de
los planes y presupuestos de ventas, andlisis de la produccién, sistemas para
manejar el flujo de caja e implementacion de sistemas de control interno.

Componente Industria: Se les asesord en las caracteristicas que debia poseer
la construccion de la planta agroindustrial, asi como el equipo que la asociacién
deberia adquirir. Ademas se contribuyé en indicar cuales productos podrian
incluirse en el proceso de escalamiento de productos y se les dio a conocer la
normativa del aseguramiento de la calidad.

La Asociacion APROAL no logré una verdadera consolidacion ya que privaron
intereses personales, dando al traste con el proyecto

Los objetivos propuestos no se lograron cumplir debido a que este proyecto se
quedo sin financiamiento y fue imposible continuar.
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Recomendaciones

La recomendacion es seguir buscando financiamiento con el fin de continuar
trabajando en la agrocadena de la mora. La investigacion en un cultivo agricola,
amerita un trabajo de muchos afios y este debe ser sostenido para que los
agricultores no pierdan la motivacion.

El area agricola en este pais ha sido muy golpeada por la mala definicion de las
prioridades de las instituciones rectoras del sector. Ademas las administraciones
ineficientes de los recursos financieros han dado al traste con el avance de las
investigaciones, los productores no han logrado ver cristalizada la obtencion de
productos de mayor calidad que les permita una buena competitividad y ver
reflejado el mejoramiento econdmico en sus familias y asi como en sus
comunidades.
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ANEXOS

Croquis de siembra de plantas de mora

Parte mas alta Providencia
y lugar por
donde se
inicia la
siembra \ 4 4 - 4 4 4 4 4
A X X X X (0} () (0) (0} A
Acceso a Pendiente
la parcela >
A (0] (0] (0] (0) X X X X A
A X X X X (o) o (o} o)
A
o) X X X X A

Riachuelo

Fecha de siembra: 19 octubre, 2005
Numero de plantas: - 20 plantas Espina roja Vitroplantas
- 20 plantas Mutante
Simbologia:
X Mutantes
O Espina Roja
A Borde

Distancia de siembra: 5 x §
Abono: Lombricompost 3 Kg. /planta

NOTA: LOS BORDES DE COLOR AZUL (A), NO SE SEMBRARON EL DiA DE LA
SIEMBRA, SE DEBE DE CORROBORAR QUE EL AGRICULTOR HICIERA ESTA
SIEMBRA
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Croquis de siembra de plantas de mora
La Luchita

Ty Ty 20 Tt Iy 20

A A A A A A A A

PRIMER EXPERIMEN TO - ESPINA ROJA A A

Fecha de siembra: 20 julio, 2005
Numero de plantas: - 16 plantas provenientes de Vitroplantas

- 16 plantas provenientes de Macropropagacon
Simbologia:

X Vitroplantas
O Macropropagacion
A Borde
Distancia de siembra: 5 x §
Genotipo: Espina roja
Abono: Lombricompost 3 Kg. /planta

SEGUNDO EXPERIMEN TO - MUTANTE

Fecha de siembra: 2 noviembre, 2005
Numero de plantas: - 16 plantas provenientes de Vitroplantas
- 16 plantas provenientes de Macropropagacon
Simbologia:
{:2 Vitroplantas

Macropropagacion
A Borde
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Croquis de siembra plantas de mora
T.a Trinidad

Distancia de siembra: 5 x §
Genotipo: Vino sin espinas
Abono: Lombricompost 3 Kg. /planta

N 2 2 2 2
A 363 308 363
o 12 o X Xl3 X14
M O Oll X XIO X9
0
r X0 x5 X 0 o’
a
X 0 o* o’ 0
X x! X2 X @
A A A
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PRIMER EXPERIMENTO

Fecha de siembra: 27 julio, 2005
Numero de plantas: - 16 plantas provenientes de Vitroplantas

- 16 plantas provenientes de Macropropagacion
Simbologia:

X Vitroplantas
O Macropropagacion
A Borde

O Planta muerta
Distancia de siembra: 5 x §
Genotipo: Espina Roja
Abono: Lombricompost, 3 Kg./ planta

SEGUNDO EXPERIMEN TO

Fecha de siembra: 09 noviembre, 2005
Numero de plantas: - 16 plantas provenientes de Vitroplantas

- 16 plantas provenientes de Macropropagacon
Simbologia:

{} Vitroplantas
Macropropagacion
A Borde

Distancia de siembra: 5 x §
Genotipo: Vino sin espinas
Abono: Lombricompost 3 Kg. /planta

19



	PORTADA
	ANTECEDENTES
	DEFINICIÓN DEL PROBLEMA Y JUSTIFICACIÓN
	OBJETIVO GENERAL
	Problemas que se presentaron y no permitieron el cumplimiento del 100% delos objetivos
	Componente No. 1- Producción y transferencia de un sistema deproducción de mora en invernadero y campo
	Componente No. 2 Comercialización y gestión empresarial
	Componente No. 3 Industria: Escalamiento y aseguramiento dela calidad
	CONCLUSIONES
	Recomendaciones
	BIBLIOGRAFÍA
	ANEXOS

